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 1 journée 8 heures           

Repas inclus 

4 dates en Mars                           

4 dates en Avril 

Plusieurs horaires possibles 

 

Le Programme 

1. Les grands principes du web 
Gagner en visibilité 
Créer ou renforcer un nouveau canal de vente 
Le référencement dans les moteurs 
La création et l’animation de réseaux 
Les limites de la publicité online 
Les limites de l’emailing 
 

2. Panorama des meilleurs outils et usages de 
l’internet 
Pour l’entreprise 
Pour le développement de leurs affaires : opportunités et 
pièges 

 
3. Comment intégrer les moyens web dans votre 
stratégie commerciale 
Le canevas d’analyse d’adaptation de vos produits Votre 
distribution aux exigences du web 
La checklist des moyens à disposition 
La priorisation suivant vos ressources et objectifs 
commerciaux 
 

4. Concevoir le plan web adapté à votre activité 
Accompagnement de votre réflexion 
Echanges avec les participants 
Travail en commun sur le canevas 
La check-list et la priorisation des actions 

Objectifs du programme 

- Identifier les outils Web permettant de 
développer votre activité et de renforcer 
votre communication commerciale 
 
- Connaître les potentialités et risques 
associés aux outils Web 
 
- Concevoir une stratégie intégrant les 
outils web adaptés à votre activité 

Moyens pédagogiques 

- Une formation condensée en 1 journée 
 
- Transformez vos réflexions et 
formalisez-les en un plan d’action 
concret. 
 
- Terminez votre programme avec la 
rédaction d’un document complet utile à 
la mise en œuvre de votre stratégie 
 
- Travail en workshop en groupes de 6 à 
10 personnes maximum 
 
- Echanges avec des managers 
confrontés à des problématiques 
similaires Formateur 

Formation dispensée par Christophe Vigliano, le Dirigeant de 
Marketae International - Expert en marketing du web, 15 ans 
d’expérience en développement commercial, ex Directeur de 
Mission chez Cap Gemini Ernst & Young 

Boostez vos ventes et votre communication grâce aux 

derniers outils Internet 

 

Public concerné : 

Dirigeant d’entreprise 
Directeur de division, de département 
Directeur commercial 

 

Formation intensive : 

Intégrez le web dans votre 
stratégie commerciale 



 
 
 
Frais de formation : 980 €HT la journée 
 
Vous avez peu de temps : Formule individuelle accélérée de 4h sur rendez-
vous à votre bureau (1350 €HT). 
 
Formation sur Lyon, Paris et intervention personnalisée possible sur toute la 
France. 
 

BULLETIN D’INSCRIPTION 

 
Nom : ............................................. Prénom : ........................................... 
  
 
Société : ...................................... Fonction : ............................................. 
 
Adresse : .................................................................................................... 
................................................................................................................... 
................................................................................................................... 
 
E-Mail : ...................................................................................................... 
 
 
Téléphone : ............................................ Date de formation :................... 
 
 
Je vous joins un chèque pour le montant intégral de ma formation de : 
 

  1172,08 €TTC (soit 980 €HT) 
 

  1614,60 €TTC (soit 1350 €HT) 
 
Dépenses imputables à votre budget Formation 
 
Date & Signature                Cachet de l’entreprise 

 

 

 

Marketae International - 24 avenue Joannès Masset - 69009 Lyon 
Marketae International SAS, capital de 44 532 € – 493 455 513 RCS Lyon 

contact@marketae.com - +33 4 72 53 92 76 

Planning et tarifs 


